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Die MOW 2018 hat es gezeigt, es kommen diistere Zeiten auf uns zu, lassen Sie uns
gemeinsam daffiir sorgen, dass es nur den Farbtrend und nicht den Umsatz betrifft!

Die Trends der MOW
2018 haben gezeigt,
es kommen diistere
Zeiten aufuns zu.
Nun sind die meisten
dieser neuen Trends
in den Studios
platziert und schwarz
anthrazit und die ver-
schiedensten Grau-
tone dominierten die Ausstellungen.

Sowohl bei den Kiichenmdbeln als
auch den Geriten werden wir wohl
sehr bald viel Dunkles sehen.

Der fiir viele aulBlerordentlich
groBartige Sommer 2018 zeigte sich
fir uns, die wir im Kiichenhandel
unsere Existenz bestreiten, leider
nicht von einer so groBartigen Seite,
und so sah es in vielen Studios schon
vor der MOW recht finster aus. Die
Frequenzen brachen teilweise
dramatisch ein und mit ihnen leider
oftmals auch die Umsitze. Wer
wollte es den Kunden auch
iibelnehmen, bei diesen
Temperaturen lieber im Strandbad
und im Biergarten zu sitzen, anstatt
nach der neuen Kiiche Ausschau zu
halten. Nun, da sich die

Temperaturen wieder normalisiert
haben und auch die Frequenzen sich
wieder stabilisieren, gilt es umso
mehr, eventuelle EinbuBlen wieder
wett zu machen.

Jetzt gilt es, mit jedem Besucher, der
Ihr Haus besucht, auch wirklich in
einen echten, werthaltigen Kontakt
zu treten und aus einem Interessenten
auch einen Kunden fir Ihr
Unternehmen zu machen.

Klichen
April Special

Eine hoéhere Abschopfung Threr
Besucherzahlen und Verbesserung
der Abschlussquoten Threr Verkdufer
haben wir uns zur Aufgabe gemacht.
Unsere Tatigkeit setzt Impulse im
Verhalten und Auftreten Ihres
Verkaufsteams, welche zu einer
erfolgreicheren Arbeit Ihrer
Verkédufer fiihren werden.

Wir erarbeiten mit lThnen und Thren
Kiichenverkdufern Strategien, wie
die gesetzten Impulse am Leben
erhalten werden kdnnen und somit zu

n'spezialceachiine)

Kunden emotionaler Kontakten

| 2 Tage Kiichencoaching

Winsche wecken und Budget entwickeln

| fiir max. 6 Teilnehmer aus
dem Bereich Kiiche im

Entscheidungen zum Kaufen heute bewlrken|

April 2019

EinfGhrung eines Angebotscontrollings

1.998,- €

| fir

anstatiZ.600,- €

Offene Angebote erfolgreich nachfassen |

Es gelten die AGB des IUP.

at April 2019. Unser Angebot versteht sich zuziiglich
(0,70 € pro gefahrenen Kilometer ab Berlin).
hmerzahl ist auf 6 Teilnehmer begrenzt!

einer dauerhaften Verbesserung
Threr Abschopfung fiihren.

Wir vermitteln IThren
Kiichenverkdufern nicht nur
theoretische Weisheiten. Wir zeigen
thnen auf der Fliche, am Kunden, im
wahren Leben, was es heil3t, sich
dem Kunden zu widmen, ihm volle
Aufmerksamkeit zu schenken und
ithm ein Einkaufserlebnis zu bieten
das Thnen die Moglichkeit erdftnet
im Anschluss mit jedem Kunden
iiber ,,Kaufen heute” sprechen zu
konnen!

Sie wollen Langfristig neue und
nachhaltige Impulse setzen und den
Grundstein fiir eine dauerhafte
Verbesserung Threr Abschopfung
legen?

Dann rufen Sie uns an und lassen Sie
uns noch fiir April einen Termin
vereinbaren!

Reinhard Stier,
IUP Geschéftsfuhrer

Tina Stier, IUP

Geschaftsfuhrerin
Dann nutzen Sie unser exklusives
April Special und sichern Sie sich
noch einen der letzten 7 Termine
im April! Wihlen Sie zwei der fiinf
im nebenstehenden Kasten
genannten Themenblocke aus!

Wieviele offen Angebote kénnen wir
in Threm Studio noch aus den ersten
3 Monaten generieren?

10% bis 30%b sind sicher mdglich!
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